
Business Simo Oy puolivuotiskatsaus 1.1.–30.6.2026 

Yhtiön vuoden 2026 ensimmäinen toimintapuolisko on painottunut toiminnan käynnistämiseen ja 
perusrakenteiden luomiseen. Katsauskauden kulut ovat muodostuneet pääasiassa verkkosivujen 
perustamisesta, hallinnon järjestelmä- ja taloushallintokuluista, tilintarkastuksesta sekä hallituksen 
kokouspalkkioista. 

Tuloslaskelman henkilöstökuluihin kirjatut palkat, yhteensä 1 560,00 euroa, ovat kokonaisuudessaan 
kokouspalkkioita. Yhtiöllä ei ole ollut työntekijöitä. Kustannustehokkuuden vuoksi myös Visit Simo Oy 
kokouspalkkiot maksetaan Business Simo Oy kautta. Visit Simo Oy osuus kokouspalkkioista ja niihin 
liittyvistä kustannuksista laskutetaan Visit Simo Oy:nä, minkä vuoksi kyseinen osuus näkyy Business 
Simo Oy liikevaihdossa. 

Katsauskauden liikevaihto oli 1 656,60 euroa ja liiketoiminnan muut kulut 3 880,04 euroa. Liiketulos oli 
3 783,44 euroa tappiollinen. Rantakairan Sähkö Oy:ltä saatu 5 000,00 euron osinkotuotto nosti 
katsauskauden tuloksen 1 206,56 euroa voitolliseksi. 

Taseen loppusumma oli kesäkuun lopussa 164 170,29 euroa. Yhtiön sijoitusten arvo oli 160 573,00 
euroa, rahavarat 3 597,29 euroa ja oma pääoma 4 890,90 euroa. Lyhytaikaista vierasta pääomaa oli 
159 279,39 euroa. 
 
Business Simo Oy toiminnan kehittämistä on perusteltua jatkaa, jotta kuntaan suunnitteilla olevien 
suurten energia- ja teollisuushankkeiden hyödyt saadaan mahdollisimman laajasti paikalliseen 
elinkeinoelämään. Yhtiön kautta voitaisiin käynnistää hanke, jossa muodostetaan paikallisten ja 
alueellisten yritysten palvelurekisteri sekä kartoitetaan yritysten osaaminen, kapasiteetti ja valmiudet 
osallistua suurten hankkeiden toimitusketjuihin. 

Palvelurekisterin lisäksi hankkeessa voitaisiin valmentaa yrityksiä tarjouskilpailuihin ja suurten 
toimijoiden alihankintavaatimuksiin, tunnistaa osaamis- ja työvoimatarpeita sekä järjestää 
kohtaamisia paikallisten yritysten ja hanketoimijoiden välillä. Business Simo Oy voisi samalla toimia 
kunnan keskitettynä yritys- ja investointipalveluna, joka markkinoi sijoittumiskohteita, tukee uusien 
yritysten sijoittumista ja auttaa jo toimivia yrityksiä kasvamaan. Näin suuret investoinnit voisivat 
synnyttää alueelle mahdollisimman paljon uusia toimeksiantoja, työpaikkoja ja verotuloja. 

 

 


